
Deze kennis doe je op Deze vaardigheden ontwikkel je

Je krijgt inzicht in het tenderproces en de
wensen van de aanbestedende partij.

Je kunt je verplaatsen in de ontvanger en je
leert schrijven vanuit het perspectief van de
aanbestedende partij.

Je kent de richtlijnen voor het beantwoorden
van kwaliteitsvragen.

Je kunt kwaliteitsvragen helder en transparant
beantwoorden.

Je kent het verschil tussen hoofd- en bijzaken.
Je kunt bondig schrijven zonder onvolledig te
zijn.

Je leert 3 verschillende technieken om
informatie te selecteren en ordenen.

Je bent in staat om uit een veelheid aan input
snel en doeltreffend de juiste informatie op de
juiste plek te zetten.

Je kent het stappenplan om je tekst te
controleren.

Je kunt klantgericht denken en formuleren.

Je weet wat usp's zijn en hoe je sterke usp's
formuleert.

Je bent in staat om de usp's van jouw
organisatie/dienst/product onderscheidend te
presenteren.

Je kent de klassieke technieken voor
overtuigend schrijven.

Je kunt je tekst aantrekkelijk en overtuigend
formuleren.

Schrijfcursus
Commercieel schrijven: activeer je lezers

De uitschrijvers van een tender of aanbesteding zijn op zoek naar de Economisch
Meest Voordelige Inschrijving. In deze cursus leer je hoe je een transparante en

onderscheidende inschrijving opstelt. Inclusief veel tips en trucs voor winnende
tenderteksten.

Voor iedereen die succesvolle
tenderteksten wil schrijven.
Geschikt voor zowel
beginnende als ervaren
schrijvers.
Voor deze cursus is geen
specifieke vooropleiding of
voorkennis benodigd

Voor wie?
Kennen: je maakt kennis met
de benodigde theorie.
Inzicht: je begrijpt hoe de
regels en richtlijnen werken.
Vaardigheid: je past de
theorie toe op je eigen
teksten.
Vertrouwen: jij weet nu zelf
wanneer je tekst goed is!

Leer in 4 stappen
1.

2.

3.

4.


